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						Vaarwel waan van de dag,

Hallo
Marketingheld!

Tools en Ondersteuning voor Jouw Marketingproject

Je vraagt je af, waarom business- en marketingstrategie niet sneller, beter en makkelijker kan? Wij ook! Onze tools en kennisbank helpen je stap-voor-stap op weg.


						Bekijk de tools
					

				

					
					
					












					

				

				

				

				

			
				
				

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Marketingplanning en Businessstrategie in één overzicht
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						Negen bouwstenen voor het samenstellen van jouw bedrijfsmodel
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						Maak planning en deadlines van je projecten visueel met een Gantt chart
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						Je businessplan, bedrijfsplan of ondernemingsplan kan het verschil maken
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						Je missie en visie zijn de voedingsbodem voor marketingstrategie en het succes
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					“Dank voor je E-book Jerome. Ik gebruik het voor het formuleren van personeelsbeleid en strategisch management. Uiteraard vermeld ik jou netjes als bron 😊 ”
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					“Dank voor een marketingplan in ‘Jip- en Janneke taal’, zéér relevant voor mijn project.”
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					“Bedankt voor je informatie! Ik werk binnen een grotere organisatie en wil eerst voor mezelf het totaalplaatje op papier hebben staan. Jullie informatie tot dusver is zeer nuttig!”
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					“Hele website doorgenomen. Alles is zeer herkenbaar en duidelijk. Fijne opfrisser! Wat ik nog miste op de website lees ik zojuist in het e-boek. TOP!”
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				Jouw marketingplan in 7 stappen

36.652 mensen hebben het ebook ‘Marketingplan in 7 stappen’ inmiddels al gedownload.
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					“Je modellen zijn zeer handig, het maakt het toepassen van deze modellen voor een mkb snel en gemakkelijk. Echt goed!”
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					“Een mooie opfrisser. Het is echt handige informatie en ik weet nu waar ik op moet focussen.”
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					“Wat een fijne site, ik sluit mij volledig aan bij de andere reacties! Super overzichtelijk en waar je echt wat aan hebt!”
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					“Ik heb van jouw veel meer informatie ontvangen dan ik had verwacht. Het zal mij nu zeker lukken mijn marketingstrategie te beschrijven.”
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Tools en Ondersteuning


			

				
				
				
				
				Jouw Marketingplan en Business Strategy

Met intelligente tools en praktische ondersteuning maken we het voor jou mogelijk om marketing slimmer te maken.
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					Marketing toegankelijk

Met intelligente tools en begeleiding via e-learning maken we het voor jou mogelijk om marketing slimmer te maken.
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